
•	 Betreuung des bestehenden 	
	 Kundenstamms

•	 Neukundengewinnung und 
	 Aufbau langfristiger Geschäfts- 
	 beziehungen

•	 Produktpräsentation und  
	 Beratung vor Ort beim Kunden

•	 Erstellung von Angeboten/- 
	 Führen von Verhandlungen  
	 bis zum Verkaufsabschluss

wir suchen dich

•	 Selbstständige Arbeitsweise 	
	 und gute Umgangsformen

•	 Gute EDV-Kenntnisse

•	 Kunden- und verkaufs- 
	 orientierte Arbeitsweise  
	 mit kommunikativer Stärke

•	 Interesse an Werkzeug-  
	 und Maschinentechnik

•	 Besitz des Führerscheins  
	 Klasse B

•	 Attraktives Gehalt bei  
	 unbefristeter Vollzeitstelle

•	 Modernes Arbeitsumfeld

•	 Sehr gute Einarbeitung  
	 in das Aufgabengebiet mit 
	 Übernahme des bestehenden 
	 Kundenstamms

•	 Teilnahme an Schulungen

•	 Firmenfahrzeug  
	 (auch zur privaten Nutzung)

•	 Kurze Entscheidungswege  
	 und flache Hierachien

kollege im vertriebs 
aussendienst
fur den verkauf von  
profiwerkzeugen

Deine  
Aufgaben

Dein  
Profil

Wir 
bieten

Jetzt bewerben:

Diamant- und Elektrowerkzeuge 
Steintrenntechnik 
Vermessungstechnik

Die Nienhaus & Thielkes GmbH ist Experte für professionelle Betontrenntechnik und 
Spezialabbruch sowie dem Handel mit Profiwerkzeugen. Dank unseres hochmodernen  
Maschinenparks und eines qualifizierten Teams meistern wir selbst anspruchsvollste Her-
ausforderungen präzise und souverän.

Für unser Verkaufsgebiet Niederrhein / nordwestliches Münsterland suchen 
wir dich als kompetenten Vertriebsmitarbeiter im Außendienst.

mwd

Nienhaus & Thielkes

Nienhaus & Thielkes GmbH · Voßkamp 3 · 46414 Rhede · Telefon (02872) 91010-0 · info@nienhaus-thielkes.de

WWW.NIENHAUS-THIELKES.DE      WWW.BETONBOHRPROFI.DE
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